
１１月２６日（金）

▼ Check! Point ▼

○ テレビＣＭに学ぶ伝わる「これがバカ売れメッセージ」
○ 儲かっている会社はたったの15秒で口説いてる！
○ 「引き寄せの法則」って何？

バリバリやりまっせメール
企業の皆様等の新ビジネス展開や販路開拓などに役立つ「産業支援情報」
を定期的（月2回程度）に配信するためのメルマガ通信をおこなっております。

○印をつけてください

メルマガ通信の購読（登録のみで無料）

希望する ・ 登録済

ＩＢＩＣスペシャルセミナー（11/26）参加申込書-【11/23（水）〆定員50名】 平成 22年 月 日

お問い合わせ、お申込みは

（財）今治地域地場産業振興センター ﾎｰﾑﾍﾟｰｼﾞ http://izc.or.jp/
〒794－0042 愛媛県今治市旭町二丁目３番地５ TEL : 0898-32-3337 FAX : 0898-32-8589

ProfileProfile ／／松本松本 賢一賢一 （まつもと（まつもと けんいち）けんいち）
講師

１８：３０～２０：３０ 講演会＆質疑応答講演会＆質疑応答

（フリガナ）

氏 名

（ ） 住 所

Ｔ Ｅ Ｌ （ ） －

会社名 Ｆ Ａ Ｘ （ ） －

所属・役職名 Ｅ-mail

定定 員員 5050名名
参加費参加費 無料無料

IBICIBICアイビックアイビックスペシャルセミナースペシャルセミナー
主催：（財）今治地域地場産業振興ｾﾝﾀｰ ／ 後援：今治市、今治商工会議所

会場：（財）今治地域地場産業振興センター ４Ｆ 第１研修センター

◆様々なジャンルの講師をお招きするマンスリーセミナー！◆様々なジャンルの講師をお招きするマンスリーセミナー！

松本 賢一 氏

※ セミナー参加には、事前のお申込が必要です。 定員になり次第、締め切りさせていただきますのでご了承ください。

あなたは自分のお店の特徴を１５秒で
小学５年生に分かるように説明できますか？

会社独自の「売り」を考え、それをメッセージ化することで、競争のない販
売戦略を作り出します。「お客様が集まる会社」と「集まらない会社」の違
いは その会社が適切なメッセージを持っているかどうかで決まります。
お客様を惹き付ける手法や、本当に伝わるメッセージの作り方を、強みを
引き出すプロ！“の松本氏が教えます。

株式会社 ジェイグループ
代表取締役1970年 兵庫県尼崎市生まれ。

1996年 大阪工業大学大学院修士課程建築学科
都市計画専攻修了

2000年 株式会社ジェイグルーブネットワークス設立。
2002年 ネットショップ「ふわふわ食パンのお店ジャグ
リー」をオープン

2004年 ネットショップおよびマーケティングに関する
師業の依頼が始まる

2005年 日本メンタルヘルス協会を修了。
公認心理カウンセラーとなる。

2008年 祥伝社より『御社の「売り」を小学５年生に15
秒で説明できますか？』、『コインの法則』、
『ネットショップの達人養成講座』を上梓。

2009年 つくぼ商工会、柏崎商工会議所にて「経営革
新塾」を担当。

2010年 担当したつくぼ商工会の「経営革新塾」が「21
年度創業塾・経営革新塾満足度ランキング」
にて、全国一位を獲得。

【著者】

『一瞬で買う気にさせる！！ 15秒キャッチコピー～売上は15秒で作れる！～』

㈱ジェイグループオフィシャルホームページ

http://www.jgroove.net/


